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Crear tu propia startup es un suefio que muchas personas tienen,
pero dar el primer paso puede ser abrumador. Si estas aqui, es
porque te has preguntado mas de una vez: "¢Por dénde
empiezo?"

Este ebook es una guia practica para que sepas exactamente qué

pasos seguir, cdmo evitar errores comunes y cémo validar tu idea
antes de invertir tiempo y dinero.
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1. La ldea: ¢Es buena o
solo parece buena?

No todas las ideas son buenas, y no todas las buenas ideas estan
bien ejecutadas. La ejecucién importa mas que la idea en si. Pero,
¢cémo saber si tu idea tiene potencial? Aqui hay algunas
preguntas clave que debes responder:

e ;Tuidea resuelve un problema real?

e ;La gente ya esta buscando una solucién para este problema?

e ;Hay dinero en este mercado? Una idea genial en un mercado

sin recursos es un hobby, no un negocio.

Ejemplo: Si tu idea es una app para coleccionistas de NFTs de

patos, preguntate si hay suficiente demanda y si las personas
estan dispuestas a pagar por ella.
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2. Valida tu idea sin
gastar una fortuna

No necesitas miles de euros para validar una idea. Aqui hay tres
pasos clave:

2.1. Crea un MVP (Producto Minimo Viable)

Un MVP es una versién simplificada de tu producto que te
permite probar tu idea sin gastar mucho dinero. Por ejemplo, el
fundador de Dropbox validé su idea con un simple video
demostrativo y una lista de espera.

2.2. Habla con Clientes Potenciales

Antes de desarrollar nada, pregunta directamente a tus clientes
potenciales si estarian dispuestos a pagar por tu soluciéony a qué
precio. A veces, una encuesta o una llamada telefénica puede
darte la respuesta que necesitas.

2.3. Realiza un Smoke Test
Crea una landing page o publica un anuncio para medir el interés
real. Por ejemplo:
¢ Disefia una pagina que explique tu producto y afiade un
botén de "Comprar ahora".
e Mide las interacciones (clics, registros, etc.) para ver si las
personas muestran interés.
¢ Sitienes una base de datos, envia correos y mide las
respuestas.

El objetivo es recopilar datos sobre el interés antes de invertir
tiempo y dinero en el desarrollo.
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3. ¢Solo/aocon
Equipo?

Es una pregunta clasica: ¢Arrancar solo/a o buscar
cofundadores/as? La respuesta depende de tus habilidades y
necesidades.

¢ Sinecesitas conocimientos que no tienes (ej.: tecnologia,
ventas, marketing), busca a alguien que complemente tus
habilidades.

¢ No busques socios o0 socias solo por "quedar bien". Encuentra
personas con quienes tengas sincronia y objetivos claros.

¢ Invierte en un pacto de socios para definir las reglas del juego
desde el principio. Esto evitara problemas futuros.

Si no necesitas cofundadores, contrata por proyecto o busca
freelancers que puedan ayudarte en areas especificas.
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4. Planifica sin
atascarte

Planificar es importante, pero planificar demasiado puede
paralizarte. Aqui hay algunos consejos para evitar la
"planificacién infinita":

1.Escribe tu business plan: Incluye una descripcion de tu
producto o servicio, analisis del mercado, cliente potencial,
plan de marketing, necesidades financieras y plan operativo.

2.Elige un nombre y registra tu marca: Asegurate de que el
dominio y los perfiles sociales estén disponibles.

3.Constituye tu empresa legalmente: Define la estructura
legal de tu negocio desde el principio.
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5. Buscd financiacion
Inteligentemente

No necesitas inversores desde el primer dia. Aqui tienes
opciones:

e Tus propios recursos: Usa tus ahorros para comenzar.

e Préstamos y subvenciones: Explora opciones como Enisa o
CDTI si vives en Espafia, o investiga qué tipo de préstamos o
subvenciones hay en tu pais si eres de fuera.

e FFF (Family, Friends, and Fools): Convence a tus amigos,
amigas y familiares de que inviertan en tu idea.

Recuerda: la mayoria de los inversores querran ver que has

invertido primero en tu idea y que ya has conseguido cierto
progreso.
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6. Lanza y aprende

El momento perfecto no existe. No esperes a que todo sea
ideal para lanzar tu startup.

Aqui hay algunos pasos finales:

¢ Ponte una fecha de lanzamiento: Establece un plazo claro
para empezar.

e Habla de tu idea en voz alta: Recibe criticas y ajustes antes
de avanzar.

¢ Teje una red de contactos: Conéctate con otros
emprendedores, busca incubadoras y aceleradoras de tu
sector.

* Prueba, equivécate y ajusta: El aprendizaje constante es
parte del proceso.
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Montar una startup es un camino emocionante, pero también
desafiante. No hay atajos para emprender, y el éxito depende de
tu capacidad para ejecutar, aprender y adaptarte. Empieza con lo
que tienes, prueba tu idea y ajusta segun los resultados.

Si este ebook te ha sido util, compartelo con esas personas que
siempre dicen que quieren emprender pero no saben por dénde

empezar.

iMucha suerte en tu camino emprendedor!
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Construye tu camino
sin excusas.
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